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COMPRAVENDITA DI VEICOLO FORD NUOVO
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S| CONVIENE E STIPULA QUANTO SEGUE

1. Caratteristiche del veicolo venduto e prezzo

Il Cliente si obbliga ad acquistare (o far acquistare dalla FCE Bank plco dalla ........ccocovveeneee. )
dalla Cancessmnarla che si obbhga a vendere un veicolo Ford nuovo di fabbnca 'NS ‘ ¢
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{denominata Ford)
1. "FordProtect’

prensivo di [VA, del costo dei lavori di preconsegna, del trasporto del veiéolo fino alla sede della Conces-

smnarra nonché di quelli di immatricolazione e trascrizione della vendita (che somno sostenuti in nome e per
conto der‘Cllente) !n caso di variazione di a||quote IVA, di diritti e tasse relative all'immatricolazione efo alla
trascrizione, tale prezzo sara comspondentemen?é modificato. ‘

Il prezzo convenuto resta fermo anche se intervengono aumenti del prezzo raccomandato dalla Ford.
Ove alla data del pagamento dell'importo dovuto a saldo il prezzo totale convenuto risulti supetiore a quello
raccomandato dalla Ford, il Cliente ha dititto ad una corrispondente riduzione.



